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Aus Unternehmen

US-Pellethersteller dringen nach Europa

Interview mit Thomas Meth, Vizeprésident von US-Pellethersteller Enviva Partners LP

ba. Die Enviva Partners LP aus Be-
thesda (Maryland) in den USA gehort
zu den groBten Pelletproduzenten der
Welt. Am Rande der ,Europiaischen
Pelletkonferenz“ sprach Vice Presi-
dent Thomas Meth im Interview iiber
Entwicklungen in der US-Pelletindus-
trie sowie iiber die Exporte nach GroR3-
britannien, Danemark und Japan.

Holz-Zentralblatt: Gestatten Sie uns
zu Anfang eine personliche Frage: Wie
sind Sie zum Thema Pellets gekom-
men?

Thomas Meth: Ich bin Griinder und
Executive Vice President bei Enviva,
dem groBten Holzpelletproduzenten
der Welt mit Hauptsitz in Bethesda,
Maryland. Eigentlich bin ich Osterrei-
cher aus Wien und habe nach meinem
Studium in Osterreich noch einmal in
den Vereinigten Staaten studiert und
dort einen MBA (Master of Business
Administration) gemacht. Mit zwei
Studienkollegen habe ich im Jahr 2004
eine Biomassefirma gegriindet. Diese
hat sich dann zu Enviva entwickelt.
Die ersten Jahre waren zugegebener-
maRen nicht immer einfach, aber wir
haben schlieRlich gelernt, wie man Pel-
letwerke baut und betreibt. Das war si-
cherlich einer der Hauptgriinde fiir un-
ser Wachstum seit 2010.

HZ: Es hat aber sicher eine Zeit lang
gedauert, bis sich in amerikanischen
Kopfen eine gewisse Pelletkultur ver-
ankert hat, oder?

Meth: Man muss eines sagen, der
Markt fiir Holzpellets in den Vereinig-
ten Staaten ist immer noch ein biss-
chen in der Anfangsphase. Deshalb
sind die Werke, die wir gebaut haben,

sehr exportfreundlich. Vor allem im
Siiden des Landes sind sie nahe an den
Atlantikhéfen und viele der Pellets ge-
hen dann eben nach GroRbritannien
oder nach Danemark, wo die Kraftwer-
ke auch oft direkt am Wasser stehen
und wo man auch die Kohlelogistikket-
te direkt ersetzt. Zurzeit machen unse-
re Exporte nach Europa noch den
GroRteil des Geschifts aus; ab 2025
wird der Kundenmix nahezu gleichma-
Rig auf Europa und Asien verteilt sein.

HZ: In Japan dominieren elektrische
Heizungen, der Strom kommt haupt-
sachlich aus Atomkraft. Inzwischen hat
man aber dort erneuerbare Energietra-
ger entdeckt. Wie fasst lhr Unterneh-
men dort eigentlich FuB? Machen Sie
das direkt? Oder tbergeben Sie alles
einem Generalimporteur?

Meth: Also meistens arbeiten wir mit
Firmen wie zum Beispiel Sumitomo,
Mitsubishi und Marubeni; das sind gro-
Re Handelshéduser dort. Wir verschiffen
die Pellets nach Japan, und die genann-
ten Firmen verteilen sie dann an die je-
weiligen Energieversorger. Japan ist
kulturell natiirlich etwas anders. Daher
ist es fiir uns sehr wichtig, einen japa-
nischen Partner zu haben.

HZ: Die Amerikaner schlieBen bli-
cherweise ihre Geschafte mit sehr gu-
ten, juristisch ausgefeilten Vertragen
ab. Wie schaffen Sie es, mit den Japa-
nern ins Geschaft zu kommen? Die
nehmen ja alles sehr persénlich.

Meth: Vielleicht hilft es mir, dass ich
in der Tiefe meines Herzens eigentlich
nach wie vor Osterreicher bin. Wir sind
ja bekanntlich auch stark personenori-
entiert. Vor der Pandemie war ich an

Wiirth setzt deutlich mehr um

Fiir das Gesamtjahr wird ein Plus von 11 % erwartet

Die Wiirth-Gruppe, Hersteller von Be-
festigungs- und M hnik mit
Stammesitz in Kiinzelsau, hat im ersten
Halbjahr ihren Umsatz um 20,9 % auf
8,4 Mrd. Euro gesteigert. Das wurde
am 7. Juli mitgeteilt. In Deutschland
betrug der Umsatz demnach 3,4 Mrd.
Euro (+16,4 %), die ausldndischen Ge-
sellschaften verzeichneten 5,0 Mrd.
Euro (+24,3 %).

Das Betriebsergebnis stieg im ersten
Halbjahr um rund 85% auf 520 Mio.
Euro. Der Pandemiebeginn 2020 hatte
das Ergebnis nach Angaben des Unter-
nehmens vor allem im zweiten Quartal
massiv belastet. Das kriftige Umsatz-
wachstum {iber nahezu alle Geschifts-
bereiche hinweg — verbunden mit der

coronabedingten Situation, dass nicht
alle Kosten wie gewohnt anfielen —
schlage sich nun positiv im Ergebnis
nieder. Robert Friedmann, Sprecher der
Konzernfithrung: ,Dass das Wachstum
im ersten Halbjahr 2021 trotz Pandemie
so positiv ausfillt, iibertrifft unsere Er-
wartungen. Erfreulich ist, dass fast alle
Geschiftsbereiche wachsen.“ Die Zahl
der Mitarbeiter ist im ersten Halbjahr
gegeniiber Vorjahresende um 3,3 % auf
81765 gestiegen. In Deutschland be-
lauft sich die Anzahl der Beschiftigten
dabei auf knapp 25 000.

Aktuell geht die Geschiftsfithrung
des baden-wiirttembergischen Kon-
zerns fiir das Gesamtjahr von einem
Umsatzplus gegeniiber 2020 von rund
11 % auf 16 Mrd. Euro aus.

Chinesen kaufen Behrens AG

Ahrensburger Traditionsfirma wird zur BeA AG

Die BeA GmbH hat in Form eines Be-
triebsiibergangs am 1. Juni den Ge-
schiftsbetrieb der Joh. Friedrich Beh-
rens AG, Anbieter von Nagel- und
Klammergeriten sowie Befestigungs-
mitteln, iibernommen. Das Unterneh-
men hatte am 11. November 2020 In-
solvenz angemeldet und in Eigenver-
waltung den Geschiftsbetrieb fortge-
fiihrt. Neuer Eigentiimer ist die Great-
star Europe AG, Erlen (Schweiz), wur-
de am 12. Juli mitgeteilt.

Den Kaufpreis hat die Behrens AG be-
reits im Marz per Borsenpflichtmittei-
lung mit 27,9 Mio. Euro beziffert. Die
Greatstar Europe AG gehort zum chine-
sischen Industriekonzern Great Star In-
dustrial mit Sitz in Hangzhou, einem
fiihrenden chinesischen Hersteller von
Werkzeugen und Gabelstaplern.

Die BeA und deren Tochtergesell-
schaften sollen demnach als eigenstén-
diger  Unternehmensverbund  vom
Hauptsitz in Ahrensburg gefiihrt wer-

den, Dr. Jorg Dalhofer und Stephan
Kreft wurden zu Geschiftsfiihrern be-
stellt. Die bekannten Marken und das
Produktsortiment sollen in allen Mérk-
ten, in denen diese bislang vertreten
sind, fortgefithrt werden, wird versi-
chert. ,Alle Mitarbeiter am Hauptsitz,
den Niederlassungen und den Tochter-
gesellschaften sind an Bord geblieben®,
betont Dalhéfer.

Dalhofer (56) verantwortet als CEO
und technischer Geschiftsfiihrer das
operative Geschift und damit die Berei-
che Marketing, Produktmanagement,
Konstruktion, Einkauf, Produktion, Lo-
gistik und Vertrieb. Zuvor war Dr. Jorg
Dalhofer als COO in der Sicherheits-
und Medizintechnik titig. Daneben halt
er eine Professur an der TH Liibeck.
Stephan Kreft (53) verantwortet als
CFO und kaufménnischer Geschiifts-
fiihrer die Bereiche Finanzbuchhaltung,
Rechnungs- und Personalwesen und IT.
Zuvor war er als CFO und als Finanzlei-
ter in mehreren Unternehmen tétig.

Der gebirtige Osterreicher Thomas
Meth ist Griinder und Executive Vice-
President des us-amerikanischen Pellet-

produzenten Enviva. Foto: Enviva
die dreiRig Mal innerhalb von fiinf Jah-
ren in Japan, um einfach diese Bezie-
hungsebene aufzubauen. Und das ist
ganz wichtig. Einem Japaner, der einen
Milliarden-US-Dollar-Auftrag ~ unter-
schreibt, muss man schlieflich vorher
in die Augen schauen, mehrmals. Aber
ich muss ehrlich sagen, ich muss mei-
nen iibrigen Kunden auch in die Augen
schauen konnen.

HZ: Wenn Sie jetzt produzieren, lassen
Sie sich von der Wissenschaft beglei-
ten, die beispielsweise Neues tber
Coating anbietet, oder sind Sie der
Meinung, alles selbst am besten zu
wissen?

Meth: Die Antwort ist ganz Klar,
nein. Wir sind unter anderem deshalb
erfolgreich, weil wir eben nicht glau-

Amorim erwirbt
Korkeichen-Wailder

Der portugiesische Korkproduzent Cor-
ticeira Amorim, Mozelos, hat am 24. Ju-
ni mit der Banco Comercial Portugués
eine Vereinbarung zum Kauf von 50 %
der Anteile an Cold River’'s Homestead,
SA, Lissabon, getroffen. Der Deal um-
fasst rund 3300 ha Agroforstflachen in
der Region Settibal zu einem Preis von
14,5 Mio. Euro. Zum Erwerb der ver-
bleibenden 50 % an Cold River’s Ho-
mestead verhandelt Amorim noch mit
der Parvalorem SA.

Damit verfolgt der Korkproduzent
das Ziel, selbst aktiv in die Bewirtschaf-
tung, den Schutz und die Weiterent-
wicklung von Korkeichen-Wéldern ein-
zusteigen und sich so langfristig eine
Rohstoffbasis zu sichern. Dabei sieht
Amorim Potenziale, durch eine Erho-
hung von Bestandesdichten der Korkei-
chen-Wilder auch deren Kohlenstoff-
bindung zu erhdhen und zur eigenen
Klimaneutralitit beizutragen. Auch
priift man mégliche Partnerschaften mit
anderen Forstbetrieben, Forschungs-
einrichtungen und lokalen Behorden.

Isenring investiert in
Massivholzsysteme

Die Isenring Holzbau AG aus Wingi im
Schweizer Kanton Thurgau baut eine
neue Halle mit 80 m Lénge, 26 m Breite
und 13 m Hoéhe fiir die Fertigung von
Massivholz-Elementen. Produziert wer-
den soll mit einer 60 m langen Linie der
Schweizer Technowood AG. Die Inves-
tition beziffert Isenring auf 5,5 Mio.
CHF. Der Spatenstich erfolgte am 29.
Juni, ab April 2022 sollen hier Massiv-
holzsysteme gefertigt werden. Damit
werde man in der Schweiz das fiinfte
Unternehmen sein, das selbst Massiv-
holzelemente produziert. Dazu sollen
Bretter von regionalen Sdgewerken aus
heimischen Wildern verwendet wer-
den, die bei Isenring in sieben bis acht
Lagen in verschiedenen Ausrichtungen
aufgeschichtet und nur mit Diibeln, oh-
ne Leim und Metall, gefiigt werden.

ben, alles besser zu wissen, sondern
mit Universitdten und Wissenschaftlern
zusammenarbeiten, wenn es um die
Frage geht, wie kann man Holzpellets
effizienter und sicherer machen - bei-
spielsweise gerade in der Logistikkette,
um Staub zu vermeiden. Eines unserer
Hauptthemen ist auch die Sicherheit
im Transport.

HZ: Sicherheit im Transport, was be-
deutet das fiir Sie?

Meth: Dass wir ein Produkt generie-
ren, das unter keinen Umstinden
Staub verursacht, der sich dann selbst
entziinden kann. Wir haben eng mit
Experten und Wissenschaftlern zusam-
mengearbeitet, um das Staubrisiko zu
minimieren. Auf diesem Gebiet haben
wir in den letzten Jahren riesige Fort-
schritte gemacht, und ich bin sehr stolz
darauf, was wir hier erreicht haben.

HZ: Welche Hoffnungen setzen Sie in
den néchsten finf bis zehn Jahren in
den amerikanischen Pelletmarkt und in
die Markte in GroRbritannien und Da-
nemark?

Meth: Grundsitzlich gehe ich davon
aus, dass alle diese Mirkte weiter
wachsen. Ich glaube auch, dass der
Warmemarkt fiir Pellets in den Verei-
nigten Staaten, gerade auf dem indus-
triellen Sektor, weiterwachsen wird.
Ich glaube, man kann sowohl exportie-
ren als auch teilweise am Markt in den
USA wachsen. Ich glaube auch, dass
wir weitere Akzente setzen miissen,
und zwar gemeinsam mit der Wissen-
schaft. Die Industrie hat schlieRlich
grofes Potenzial, nachhaltige Bioener-
gie herzustellen. Demnach freue ich
mich auf die ndchsten Jahre.

Stihl-Vertrieb nimmt
neues Lager in Betrieb

Bei der deutschen Stihl-Vertriebszen-
trale mit Sitz in Dieburg wurde am 9. Ju-
li ein neues Logistikgebdude und Fertig-
warenlager offiziell in Betrieb genom-
men. Es bietet auf einer Gesamtge-
schossfliche von 7200 m? rund 4900
Stellplitze fiir Europaletten. Zehn Be-
schiftigte arbeiten in dem automatisier-
ten Lager. In einer Normalschicht kén-
nen hier bis zu 5000 Gerétekartons pro
Tag kommissioniert und versendet wer-
den. Die Investition von rund 26 Mio.
Euro ist der Auftakt eines umfassenden
Ausbaus der Vertriebszentrale. Im Zuge
der Inbetriebnahme wird das bisherige
Fertigwarenlager umgebaut zum alleini-
gen Lager fiir Einzelteile, Zubehor und
Forstartikel. Im kommenden Jahr soll
der Bau eines neuen Vertriebsgebdudes
angegangen werden.

Dr. Nikolas Stihl, Stihl-Beirats- und
Aufsichtsratsvorsitzender, erklirte bei
der offiziellen Einweihungsfeier, Stihl
Dieburg erziele den zweithéchsten Ab-
satz und Umsatz unter allen Vertriebs-
gesellschaften der Unternehmensgrup-
pe. Gemessen am Umsatz ist Dieburg
deren groflte Vertriebsgesellschaft in
Europa. Sie vermarktet die Stihl-Pro-
dukte in Deutschland und erzielte 2020
einen Umsatz von 437 Mio. Euro.

Sharkgroup biindelt
Schweizer AuBendienst

Die Sharkgroup AG, Uster (Schweiz),
hat zum 1. Juli den AuBendienst der
drei Tochterunternehmen Enia Floo-
ring international AG, Direct Handling
AG und Profloor AG in der Schweiz zu-
sammengelegt. Im Zuge der Zusam-
menfiithrung der bis dahin bestehenden
drei Beraterteams wurden die Regionen
neu aufgeteilt und kleinere Gebiete defi-
niert. Entsprechend sollen Kundenkon-
takte nun fokussierter gepflegt werden
konnen. Zu den bislang insgesamt
sechs Mitarbeitern soll ein weiterer hin-
zukommen. In den néchsten Jahren soll
der AuRendienst sukzessive weiter aus-
gebaut werden.

Freitag, 16. Juli 2021

Umsatzranking
der Verbundgruppen
verdffentlicht

Am 7. Juli veréffentlichte die , Frankfur-
ter Allgemeine Zeitung® in Kooperation
mit dem Mittelstandsverbund (ZGV),
dem Spitzenverband des kooperieren-
den Mittelstandes mit Sitz in Berlin, das
jahrliche Ranking der 25 nach Innen-
umsatz grofiten Verbundgruppen. An-
gefiihrt wird das Ranking fiir das Jahr
2020 von der ANWR Group eG aus
dem Bereich Schuhe und Freizeit, ge-
folgt von Noweda eG aus der Pharma-
branche.

Wie im Vorjahr folgt auf Platz drei die
Eurobaustoff Handelsgesellschaft mbH
& Co. KG mit einem Innenumsatz von
7,48 Mrd. Euro und auf Platz vier die
Hagebau Handelsgesellschaft fiir Bau-
stoffe mbH & Co. KG mit 6,99 Mrd. Eu-
ro. Der Holzring GmbH verbesserte
sich mit 1,6 Mrd. Euro Innenumsatz
von Platz 15 auf Platz elf. Auch die
Holzland GmbH riickte in der Liste von
Platz 23 auf 20 vor mit 1,02 Mrd. Euro.

Auch die zwei in dem Ranking vertre-
tenen Verbundgruppen des Mébelhan-
dels riickten vor: Die Europa Mdobel-
Verbund GmbH & Co. KG kam mit
1,63 Mrd. Euro auf Platz zehn (Vorjahr:
17), die Einrichtungspartnerring VME
GmbH & Co. KG belegte mit 1,36 Mrd.
Euro Platz 17 (2019: 18).

FH-Gruppe erdffnet
Niederlassung in Berlin

Die FH Holzbaustatik GmbH & Co.
KG, Miinster, erdffnete am 12. Juli eine
neue Niederlassung in Berlin. ,Die Na-
he zu unseren Bauherren und Ge-
schéftspartnern ist uns besonders wich-
tig und in Berlin haben wir bereits gefes-
tigte Beziehungen zu Architekten, Pla-
nern und Wohnungsbaugesellschaften,
so Sven Kirchner, Geschiftsfiihrer der
FH-Holzbaustatik. Das Unternehmen
setzt jahrlich deutschlandweit {iber 300
Holzbauprojekte um und bietet Leis-
tungen in den Bereichen Tragwerks-,
Konstruktions- und Ausfiithrungspla-
nung. Dazu gehoren Brandschutzkon-
zepte, Schallschutzgutachten und War-
meschutznachweise, ebenso wie Rest-
tragfahigkeitsgutachten fiir den Bereich
Aufstockung.

Die Leitung des neuen Unterneh-
mensstandorts ibernimmt der Zimme-
rer und Bauingenieur Rainer Schindler,
der seit Januar im Unternehmen be-
schiftigt ist und zuvor u.a. im techni-
schen Projektvertrieb titig war. ,Wir
freuen uns auf die neuen Projekte in
den Bereichen Hallen- und Gewerbe-
bau sowie Aufstockungen®, erklart
Schindler.

Die drei Unternehmen FH-Finnholz,
FH-Holzbaustatik und FH-Holzbau bil-
den zusammen die FH-Gruppe. Diese
beschiftigt an den Standorten Miinster
und Lienen in Nordrhein-Westfalen
rund 50 Mitarbeiter. FH-Finnholz ist
seit mehr als 30 Jahren in den Bereichen
Holzhallenbau und Holzhandel - hier
mit Schwerpunkt auf , Kerto“-Furnier-
schichtholz - tdtig. FH-Holzbaustatik
ist seit 2013 Teil der Gruppe.

Dovista iibernimmt Weru

Die Dovista A/S, Anbieter von Fenstern
und Haustiiren mit Hauptsitz in Hor-
sens, Ddnemark hat sich mit dem bishe-
rigen Eigentiimer H.I.G. Capital aus
Miami (Florida, USA) iiber den Erwerb
der Weru Group, Rudersberg, geeinigt.
Das teilte Dovista am 6. Juli mit. Das
Unternehmen, das mit seinen bislang
neun Marken auf den skandinavischen
und britischen Markt fokussiert ist, will
durch die Akquisition mit den beiden
Weru-Marken ,Weru“ und ,Unilux‘,
was Fenster und Haustiiren aus PVC,
Holz und Aluminium umfasst, den
deutschen Markt erschlieRen. Die
Ubernahme steht noch unter dem Vor-
behalt der Genehmigung der Wettbe-
werbsbehorden.

Im Januar hatte sich Dovista mit der
Schweizer Arbonia-Gruppe, Arbon, zur
Ubernahme der Arbonia-Division Fens-
ter mit den Marken ,Wertbau®, ,Ego
Kiefer“, ,Slovaktual“ und ,Dobroplast*
geeinigt.



